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MNei prossimi giorni o switch off in Calabria e in Sicilia. Da Luca Balestneri, direttore del DT Rai, un appello ai telespettatori: attrezzatevi in tempo ‘I\

Digitale terrestre, conto alla rovescia

L'addio all'analogico coincide con gli Europei di calcio: un motivo in piti per procurarsi subito il decoder o il televisore giusti

Fausto Ciccio

E partito il conto alla rovescia
per il completamento del pas-
saggio al digitale terrestre an-
che nelle regioni del Sud, ma
ancora non tutti i telespettatori
sono ben informati o adeguara-
mente attrezzati per ricevere il
nuovo segnale. Per questo Luca
Balestrieri, direttore del Digita-
le Terrestre Raij, lancia I'enne-
simo appello: «Il calendario
dello switch off in Calabria (dal
4 al 15 giugno) e in Sicilia
(dall'11 giugno al 4 luglio) - ri-
corda Balestrieri - si sovrappo-
ne con quello degli Europei di
calcio (dall'8 giugno all'l lu-
glio). Temiamo di registrare
anche nelle ultime due regioni
gli stessi inconvenienti verifica-
tisi in Abruzzo, dove a maggio,
nonostante le ripetute racco-
mandazioni, alla data del pas-
sageio al digitale si € assistito a
una corsa al decoder all'ultimo
momento. Per questo invitia-
mo a fare in fretta, altrimenti,
in un calendario serrato di ap-
puntamenti sportivi gli utenti
potrebbero  perdere alcuni
event importantis.

= Quali altri consigli pos-
siamo dare?

«Direi che & indispensabile
stare attenti a cosa s va a com
prare. Ci sono in vendita deco-
der o televisori inadeguati, in
quanto creano problemi nella
sintonizzazione e nella nume-
razione automatica dei canali,
A tal fine la presenza del ‘Bol-
lino DGTVY' garantisce la fun-
zionalita dei prodotti (I'elenco
completo dei decodificatori
certificati & disponibile sul sito
web www.dgovi.it, ndr)s.

- Questa rivoluzione tec-
nologica da vita anche a una
nuova Raj. In che modo?

«|l digitale crea la possibilita
di moltiplicare il numero di ca-
nali e, quindi, di rendere l'of-
ferta pil ricca. La Rai ha colto
quest'opportunita e oggi é il
pil grande servizio pubblico

europeo in ‘chiaro’. Dietro |'ar-
ticolazione delle proposte c'é
una concezione editoriale pro-

fondamente innovativa: due
canali per lo sport, uno per l'in-
formazione 24 ore su 24, e aliri
dedicati ai bambini, alla fic-
tion, al cinema, alla storia e al-
la scuola. In poche parole, ¢
un'occasione per rilanciare la
televisione gratuita ¢ pubblica,
riuscendo a cogliere i diversi
aspetti di domanda culturale
della societa italianas.

- Perché sara utilizzata an-
che la piattaforma satellitare
TiviaSat?

«[] contratto di servizio ci
impegna a portare la nuova of-
ferta digitale all'insieme della
popaolazione. 11 multiplex 1 del-
la Raj (Raj Mux 1, ndr), quello
che veicola Raiuno, Raidue,
Raitre e Raj News, raggiungera
pit del 99% dei cittadini. 1l re-
sto dell'offerta arrivera cirea al
00%. Quindi il satellite avra
una funzione di complemento,
per coprire quelle piccole ‘zone
d'ombra’, come le aree monta-
ne, in cui il digitale terrestre
non puo arrivare. Cosi, ad
esempio, chi riceve soltanto
Raiuno, Raidue, Raitre, se lo
desidera potra integrare il sa-
tellitare per vedere tutti e quin-
dici i canali della Rajs.

= L'abbonamento Raj e la
pubblicitad basteranno a ren-
dervi competitivi?

«Siamo pin che competitivi,
come dimostrano i dad Auditel
che premiano anche la nostra
scelta di sperimentare. Reti co-
me Rai4 e Rai5 sono innovative
proprio perché cercano di tro-
vare linguaggi televisivi inedi-
ti. Con RaiNews siamo stati i
primi a creare una rete ‘all ne-
ws' gratuita per la televisione
italiana. Inoltre, avere due ca-
nali sportivi consente di dare
spazio pure alle discipline mi-
nori e, 1In questo modo, di le-
garsi incisivamente al territo
rio. Infine, vorrei rimarcare un

altro asperto molto rilevante:
stiamo portando l'alta defini-
zione nella tivia in chiaro con
un canale in HD sia su Tivu Sat
sia sul digitale terrestre. Nel
vecchio mondo analogico sa-
rebbe stato assolutamente im-
pensabiles.

-1l futuro dei grandi event
sportivi sara sempre pil
un'esclusiva delle reti “pay
per view", ovvero delle piat-
taforme satellitari a paga-
mento?

«Fino a qualche tempo fa
correvamo il rischio di assistere
alla nascita di una televisione
di serie A contrapposta a un'al-
tra di serie B. Se 'emittenza
gratuita fosse rimasta nei limiti
oggettivi del mondo analogico
avrebbe finito col soccombere
con l'avvento del digitale a pa-
gamento. Noi abbiamo ristabi-
lito un equilibrio ridando di-
gnitd e competitivita alla tele-
visione gratuita, che € un bene
di tutti. Per la Raj questo rap-
presenta un ritorno al centro
della scenaw.

~ TiviiSat sta gia lavorando
ad un'offerta di servizi di
“connected ", i televisori
che si collegano a internet. Di
che si tratta?

«E un progetto ancora in fase
sperimentale, ma non ¢'é dub-
bio che sara la linea di sviluppo
dei prossimi mesi. Cosi come
TiviSat offre dei servizi agli
editori, la stessa cosa avverra
sulla ‘connected tv'. Nelle pros-
sime settimane concluderemo
con lo switch off un'operazione
cominciata nel 2008: la digita-
lizzazione dell'Italia. Ma nel
frattempo sono arrivate ondate
di nuove tecnologie. Mentre
noi parliamo del tramonto
dell'analogico al digitale terre-
stre, gia assistiamo all'integra-
zione tra televisore e banda lar-
ga. Bisogna correre spedita-
mente per governarc guesto
sviluppo rapido e travolgente,
altrimenti l'industria audiowvisi-
va italiana non sara piu compe-
titivas, 4




